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BAMA Fresh Cuts AB soker

Key Account Manager

Vi soker driven och relationsbyggande Key Account Manager som kommer att arbeta inom
affarsomradet Fresh Cuts.

BAMA dr ett av Nordens ledande féretag inom frukt och grént, vixtbaserat och férsk férdigmat.
Efterfrdgan pa gréna alternativ fortsdtter att 6ka och vi star redo att méta den med ett brett
sortiment av goda produkter.

Vi férser dagligvaruhandel, servicehandel och grossistled inom livsmedelssektorn i Norden och
Baltikum med vixtbaserade alternativ, fardigskurna sallader och férdiga mdltider. Ett offensivt
hdllbarhetsarbete gar som en grén trad genom hela var verksamhet.

Bama Nordic omsdtter ca 1 MDSEK, har ca 450 medarbetare och dgs i sin tur av Bama Gruppen AS —
Norges storsta aktér inom frukt och gront med en drlig omsdttning om ca 20 MDNOK.
Fér mer information: www.bama.se

Om rollen

Som Key Account Manager (KAM) pa BAMA Fresh Cuts ingar du i ett team pa fyra personer och
rapporterar till Férsaljningschefen for affarsomradet Fresh Cuts. Du kommer att ha tatt samarbete
med 6vriga avdelningar som operations, produktutvecklings- och marknadsavdelningen. Tillsammans
arbetar ni med att utveckla sortimentet till marknaden med stort fokus pa tillvaxt och bibehalla goda
affarsrelationer inom Foodservice, e-commerce och retail. Du kommer att arbeta mot den nordiska
marknaden (dock framst Sverige och Danmark) och frekvent vara ute och traffa vara kunder.

De produkter du framst erbjuder till kund ar fardigskurna sallader och grénsaker dar den stora
utmaningen ar korta ledtider och ravarans hallbarhet.

En viktig del i rollen som KAM &r att arbeta med nykundsbearbetning och att utveckla ett langsiktigt
och strategiskt samarbete med kunderna. Du kommer aven arbeta med nuvarande kunder for att
bibehalla goda relationer.

Bakgrund och tidigare erfarenhet

Vi soker dig som ar driven, strukturerad och har tidigare erfarenhet av relationsbyggande forsaljning.
Du har en god analytisk formaga och hog social kompetens. Som KAM &r det dven viktigt att du har
en god forstaelse for affarens produktionspaverkan.

For att lyckas i rollen ser vi att du har:

- engedigen erfarenhet av forsaljning och tidigare erfarenhet av KAM-rollen

- erfarenhet av att arbeta med stora och mangfasetterade kunder i projekt och processer som
skapar varde for kund

- erfarenhet av prisférhandlingar

- relevant eftergymnasial utbildning eller motsvarande praktisk erfarenhet
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Det &r meriterande om du har erfarenhet fran livsmedelsbranschen (framst farskvaror).

Ansdkan

Urval kommer att ske I6pande, vilket innebar att anstallning kan ske innan annonsens slutdatum. Vi
ser darfor garna att du skickar in din ansokan, med "KAM" i &mnesraden, omgaende. Vi ser fram
emot din ansékan! Skicka din ansokan till recruitment@bama.se senaste den 19 september.

Tilltrade: Snarast

Placering: Helsingborg

Anstéllningsform: Tillsvidareanstallning
Ansokan skickas till: recruitment@bama.se

Din ansokan bor innehalla ett CV samt Personligt brev dar du beskriver dina kvalifikationer utifran
rollen.

Infor den har rekryteringen har vi tagit stallning till rekryteringskanaler och marknadsféring. Vi
undanber oss darfor kontakt med mediesaljare, rekryteringssajter och liknande.
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